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astragon Entertainment ist eine hundertprozentige Tochtergesellschaft der everplay group plc und gehört zu den führenden 
deutschen Entwicklern und Games-Publishern anspruchsvoller Working Simulation Games mit einem Fokus auf gewaltfreies 
kooperatives Gameplay in äußerst detaillierten, technischen und realistischen Spielumgebungen. Im Jahr 2023 schloss sich das 
deutsche Entwicklungsstudio Independent Arts Software als Tochtergesellschaft astragon Entertainment an. Zu den international 
bekannten IPs der astragon Entertainment GmbH zählen Bau-Simulator, Bus Simulator, Police Simulator: Patrol Officers und 
Firefighting Simulator. Mit kooperativem, gewaltfreiem Gameplay, detaillierten, realistischen Spielumgebungen und 
Markenkooperationen mit Industriepartnern aus der ganzen Welt sprechen wir eine breite Zielgruppe von Spielern aller Geschlechter 
und Altersgruppen an. Die Distribution hochwertiger Drittprodukte ergänzt unser attraktives Produktportfolio. 

 
Zur Verstärkung unseres Teams in Düsseldorf suchen wir ab sofort einen Partner Account Manager (m/w/d). 

 
Deine Aufgabenbereiche: 

• Übernimm die Betreuung unserer weltweiten Distributionspartner und baue die Zusammenarbeit weiter aus 
• Koordiniere das Ordermanagement in Zusammenarbeit mit unserem DACH Sales Team und Logistikern 
• Verantworte Rechnungsstellung, -prüfung und Statement-Kontrollen in Zusammenarbeit mit unserem Accounting  
• Koordiniere mit internen Teams und optimiere bestehende Arbeitsprozesse  
• Betreue unser Game-Lineup während des gesamten Lebenszyklus 
• Steigere den Abverkauf durch gezielte Betreuung unserer Bestandswerte  
• Analysiere erstellte Sales Statistiken und plane Sales Promotions für unseren Produktkatalog 

 
Deine Qualifikationen: 

• Mehrjährige Erfahrung in einer vergleichbaren Funktion, vorzugsweise in der Videospielbranche oder einer anderen 
Unterhaltungsbranche  

• Verhandlungssichere Sprachkenntnisse in Deutsch und Englisch 
• Affinität zu Verkaufszahlen und verkaufsrelevanten Daten 
• Sicherer Umgang mit dem MS-Office-Paket, insbesondere in Excel 
• Strukturierte, sorgfältige und eigenständige Arbeitsweise sowie eine proaktive Arbeitshaltung 
• Hervorragende Kommunikationsfähigkeiten und ein souveränes, serviceorientiertes Auftreten 

 
Unser Angebot: 

• Hybrides Arbeiten sowie flexible Arbeitszeiten 
• Eine inspirierende Arbeitsumgebung in einem engagierten, vielfältigen Team 
• Dynamische Karrieremöglichkeiten und die Option, an jährlichen Fortbildungsprogrammen teilzunehmen 
• Bonusleistungen und Zuschuss für die Altersvorsorge 
• Zentrale Lage mit guter Anbindung an den öffentlichen Nahverkehr sowie die Möglichkeit, kostenfrei zu parken 
• Die Möglichkeit, aktiv die Zukunft eines wachsenden Unternehmens mitzugestalten 

 
Interesse? 
Dann schicke uns gerne deinen Lebenslauf mit Gehaltsvorstellung und frühestem Eintrittstermin per Mail an job-
applications@astragon.de.  
 
Weitere Informationen findest du unter: www.astragon.de oder kontaktiere unseren Head of HR Simon Fischer 
(s.fischer@astragon.de, +49 (0) 151 – 61595 135). 
  

Partner Account Manager (m/w/d) Vollzeit Düsseldorf Mit Berufserfahrung 
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